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Vi soker nu en driven Projektsdljare for vara tva affairsomraden
Hus och Traskydd & Trateknik for region Stockholm/Malardalen

Foretagsbeskrivning

Woodworks by Bergs AB ar ett helagt dotterbolag inom Bergs Timber AB (publ). Bergs
Timber AB har arbetat med traprodukter i ver hundra &r och bedriver idag verksamhet i
Sverige, Baltikum och England.

Woodworks vision &r det ska vara enkelt att skapa framtidens hallbara miljer i tré -
Simply Wooden Made.

Woodworks bedriver férsaljning inom tre affairsomraden, Hus, Snickerier samt Traskydd
& Trateknik, och vi sbker nu dig som ar driven inom férsaljning och med vana att jobba
som faltsaljare mot byggprojekt och entreprenérer. I rollen ingdr B2B-férséljning av
vara produkter inom affadrsomradena “Hus” och "Traskydd & Trateknik” vilket kraver
stort engagemang och en vilja att hitta I6sningar fér kunders utmaningar och énskemal.
Vara produkter produceras savél i vdra svenska verksamheter samt hos vart systerbolag
i Lettland, Byko-Lat. Vi har &ven samarbete med flera partners som bidrar till var
produktportfdlj.

I Woodworks arbetar i dagsldget ett mindre team med stort engagemang. Vi tror pa
kraften i lagarbete samtidigt som det krévs stort eget engagemang och en férmaga att
planera och férvalta sin tid pa basta satt. Man har stor paverkan pa féretagets utveckling
och resultat och man behéver trivas med hogt stéllda mal och tydligt resultatfokus. Man
maste ocks3 finna stor gladje i att ha manga kundkontakter och att arbeta uppsékande.

Arbetsuppgifter

Som Projektsaljare p& Woodworks arbetar du proaktivt fér att marknadsféra och sélja
flera olika produkter, varumarken och I6sningar fran var portfélj. Projektférsaljningen
riktar sig framst till nybyggnation av stérre projekt, exempelvis flerbostadshus, radhus/
Brf eller forskolor. Vidare exempel pd arbetsuppgifter kan vara:

e Uppsokande verksamhet for att hitta nya kunder och samarbetspartners

e Forstudie och behovsanalys hos kund

e Mote hos kund och uppfdljning i CRM-system

e Uppratta kalkyl, anbud och avtal

e Skoéta kontakt med kunder och fabrik

e Samarbeta med 6vrig projektférsaljning och vara med att driva utveckling av nya
erbjudanden

o Folja affaren fran start till mal med tillgdnglighet under hela processen till utfért
montage

e Offentliga upphandlingar

Om dig

Vi s6ker Dig som har arbetat som Saljare/Projektledare inom byggbranschen.

Som person ar du driven och Iésningsorienterad, och trivs med stort eget ansvar. Du
forstar de grundlaggande teorierna inom marknadsféring och att bygga erbjudande. Du
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stravar alltid efter att hitta den basta I6sningen fér kunden och du kommer garna med
idéer som leder till utveckling. Det ar meriterande om du har kunskap om husbyggnation
i tré och traskydd samt om du har arbetat med férsaljning mot byggféretag,
entreprendrer och projektbolag. Du har forstdelse fér produkternas framtagande och trivs
i att jobba i en platt organisation med stora méjligheter till utveckling. Du &r organiserad
och strukturerad och har latt for att samarbeta.

Du kommer ingd Woodworks by Bergs AB férsaljningsgrupp och rapporterar till VD i
Woodworks.

Goda kunskaper i Svenska i tal och skrift samt B-kérkort ar ett krav

Placeringsort

D3 saljterritoriet primart &r Stockholmsregionen, fran Sédertélje i séder till Uppsala i
norr, ar det en fordel att utgd ifr&n detta omrade. Du utgadr fran hemmet dar du &ven har
tillgang till kontor fér administrativa uppgifter.

Skicka in ditt CV och personliga brev till

Har du ndgra fr&gor angaende tjénsten kan du kontakta:

Per-Ake Bergh

VD

Woodworks by Bergs AB
Telefon: +46 (0)10 199 85 05

Email: per-ake.bergh@woodworks.se

Vi ser fram emot att horas!





